
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
    
 
 
  
 
貴医院名 氏名                     （歯科医師・スタッフ） 

氏名                     （歯科医師・スタッフ） 

住所 電話 

E-mail FAX 

 歯科予約システム“DentNet（デントネット）” 除菌効果に優れた驚異の水“EO 水生成器” 

３年前の坂井歯科と劇的に変わったことがあります。 
 
月間平均自費率が 50％～60％になり、インプラントが増えてブリッジが減りました。メンテナンス希望

者が増え続け、紹介患者が大幅に増加。「スタッフの自費コンサル」に対する意識が大幅に変化しました。

コンサルは自費獲得の営業テクではなく、患者様に必要なことです。 

～これを知らずにコンサルを始めてはいけない！～ 

●成果を生む 5つのステップを踏んだコンサルとは？ 

●コンサルは「患者視点」の積み重ね 

●コンサルに命を吹き込む院長の視点とは？ 

●補綴コンサルだけでは業績が向上しない理由とは？ 

●なぜ DR ではなく、スタッフの力が有効なのか？ 

●この小さな気配りがないと金もうけ主義に！ 坂井歯科医院 院長 
日本歯科経営協会会長 

坂井歯科医院 事務長 
平成 18年 2月～ 坂井歯科医院事務
長に就任。以後、インプラント及び
補綴のカウンセリングを中心に業務
を行う。この間医院の平均月間自費
率を 40％から 50％に押し上げ、最近
では月間自費率が60％を超える月も
増えてきている。 

 全てのビジネスの基本がそうであるように、いかに相手に喜んで
もらうかを考えないでカウンセリングスキルを吸収しても、事業の
継続はできません。 
 私が今回、自分自身の成功体験から得たノウハウの基本は、「親身
になる 事です。親身になることができるからこそ、「時間をかけら
れる」「あらゆるパターンの治療計画を考えられる」「治療後のメン
テナンスの話が丁寧にできる」その結果、満足度は高まり、紹介は
増え、契約率が上がり、自費が増えました。皆様とセミナー会場で
お会いできることを楽しみに致しております。 

日 時 2010年8月 21日（土）13：30～17：30 
    2010年 8月22日（日）09：00～16：00 
場 所 千里ライフサイエンスセンター 701号室 
    （大阪府豊中市新千里東町 1-4-2 千里中央駅北出口すぐ） 
定 員 20 医院（1名の参加も可能） 
参加費 歯科医師90,000円 
    スタッフ 5,000円 

坂井先生の講義、山川事務長の講義はもちろん、今回は

坂井歯科で実際に使用されているツールを利用して、基

本的なコンサルを体験していただきます。「お話を聞いて

終わり」ではなく、体験していただくことで、自医院で

のコンサルの仕組み作りに即、活かしていただくことを

主眼にこのセミナーを企画いたしました。 
 
 問診票やカウンセリングの様子を収録したＤＶＤを 
 はじめ、実際に坂井歯科医院で使用しているツール 
 の数々をお持ち帰りいただけます！ 

※お申し込みは、１医院につき２名様までとさせていただきます。 
※スタッフ様のみのご参加の場合でも、お一人目は歯科医師料金とさせて頂きます。 

※1日目の講義終了後、講師陣を囲んでの懇親会を予定しております。 


